76 Nowoczesne

Swiat Maszyny wiertnicze

Dealer Meeting w

Wiestaw Lizonczyk, Archon sp.z o0.0.

Dla trzeciej edycji Dealer Meeting, tradycyjnego juz spotkania organizowanego przez Comacchio, podczas ktdrego spotykaja sie sprzedaw-
cy wspotpracujacy z przedsiebiorstwem w Riese Pio, dostarczajacym produkty Comacchio na rynki catego swiata, bilans jest bardziej niz

pozytywny.

Wydarzenie to miato miejsce miedzy 22
125 wrzesnia w zakladzie przemystowym
Comacchio, ktory otworzyl swoje drzwi
dla zwiedzajacych z roznych krajow, przy-
gotowujac dla nich takze baze hotelowa
i restauracyjng. Gosci powitata wielka
ekspozycja produktow Comacchio, po-
czawszy od wiertnic malej i §redniej wiel-
kosci reprezentowanych przez serie GEO
i MC, poprzez maszyny duzych rozmia-
réw az po maszyny specjalistyczne. Byla
to, jak nigdy dotad, cata gama produktéow
kompletnych i zréznicowanych, zawie-
rajaca, ok. 30 modeli wiertnic gasienico-
wych i montowanych na ciezardéwkach,
urzadzen do montazu na koparkach oraz
15 najnowszych modeli, ktére moga by¢
okreslone jako maszyny specjalistyczne,
pozwalajace na wykonywanie wiercen,
prac geotechnicznych, badan wodonséno-
$ci, instalacji geotermalnych, kotwienia,
mikropali i prac utwardzajacych. Spel-
niaja one znakomicie rozmaite wyma-
gania placéw budowy, réwniez dzigki
szerokiemu wachlarzowi akcesoriow
i indywidualnych wymagan realizowa-
nych na zamoéwienie.

Kluczowym momentem spotkania bylo
zebranie dealeréw, ktore odbylo sie 22
wrzeénia z udzialem wszystkich sprze-
dawcow Comacchio. Towarzyszyta mu
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prezentacja wynikow poszczegdlnych
przedsiebiorstw osiggnietych w ostatnich
trzech latach.

Ze swoimi 1300 wyprodukowanymi
maszynami i przychodami z ich sprze-
dazy w wysoko$ci ponad 39 mln euro
w 2008 r., Comacchio lokuje sie bez
watpienia w czotéwce producentéw ma-
szyn wiertniczych. Przedsigbiorstwo od
chwili utworzenia w 1986 r. notuje staty
wzrost sprzedazy, zwigzany w duzej mie-
rze ze wzrastajgcym popytem na swoje
produkty na rynkach zagranicznych.
W 2008 r. eksport wyprodukowanych
maszyn przekroczyt 70% ogétu sprze-
dazy.

Jest to zastuga wizji i globalnej per-
spektywy, jaka przyjelo przedsiebiorstwo,
znacznych inwestycji poczynionych przez
Comacchio w ostatnich latach w celu
rozszerzenia struktury produkcyjnej
i wzmocnienia organizacji przedsigbior-
stwa, a takze wysitkéw stuzacych skon-
solidowaniu dzialan z dystrybutorami
zewnetrznymi, ktérzy od lat reprezentuja
game produktéw Comacchio na rynkach
europejskich i amerykanskich. Ale jest to
réwniez zastuga ciagtych staran w pozy-
skiwaniu nowych partneréw handlowych
w celu otwarcia nowych rynkéw dla Co-
macchio, jak Daleki Wschdd i Australia.
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Spotkanie dato wszystkim obecnym oka-
zje podsumowania dzialalno$ci w ciggu
ostatnich trzech lat w sieci sprzedazy
Comacchio na poziomie miedzynaro-
dowym, ale takze okazje¢ do wspodlnej
oceny aktualnej sytuacji rynkowej i prze-
analizowania strategii wymaganych do
wprowadzenia w zycie obecnie. Firma
Comacchio uwaza bowiem, ze wszyscy
sprzedawcy powinni jednoczy¢ sie wokot
wspolnych celéw i razem stawia¢ czota
trudno$ciom zwigzanym z obecnym
stanem rynku. Zmiany obserwowane
w ostatnich miesigcach zmuszaja do do-
konania wyboréw i podejmowania wy-
zwan, ktére mozna zrealizowa¢ i pokona¢
jedynie przez wlasciwe wspdldzialanie
i prace zespolowa. Spotkanie dealeréw
bylo wiec szczegélnym momentem po-
$wieconym poglebieniu znajomosécii pro-
mowaniu wymiany opinii.

Inne zagadnienia charakteryzujace fi-
lozofie dziatania przedsigbiorstwa, ktore
zostaly poruszone podczas spotkania
dealeréw, to bez watpienia jakos¢ i in-
nowacja produktéw, stale badania po-
$wiecone podnoszeniu bezpieczenstwa na
placach budéw i poziomu automatyzacji
w uzyciu wiertnic. Z punktu widzenia tak
przedsiebiorstwa-matKki, jak i sprzedaw-
céw, spotkanie dealeréw jest okazja do
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poinformowania o nowych produktach
i o projektach w fazie rozwoju. Projek-
tow, ktore czesto rodza sie w bezposred-
nim dialogu pomiedzy Comacchio i jej
sprzedawcami, szczeg6lnie gdy chodzi
o rozwiazania dla konkretnego rynku.
Partnerski zwigzek z klientami i sprze-
dawcami oraz zdolnos§¢ wstuchiwania
sie w ich sugestie czynig z Comacchio
przedsiebiorstwo zorientowane na
klienta, co w dtuzszej perspektywie ma
na celu przywiazanie klienta do przed-
siebiorstwa. W tym celu nalezy polozy¢
jeszcze wiekszy nacisk na wspotprace
z klientem, co wyraza si¢ np. dbaloscia
o ustugi posprzedazne lub oferta ustug
dodatkowych, np. wynajmu.

W poréwnaniu z poprzednimi, nowo-
$cig spotkania dealeréw w 2009 r. byla de-
cyzja kierownictwa Comacchio, aby doda¢é
do catego wydarzenia co§ w rodzaju open
house dla klientéw zagranicznych. Trzy
dni otwarte dla klientéw pochodzacych
z réznych czedci §wiata staly sie okazja
do obejrzenia od wewnatrz, jak pracuje
sie w przedsiebiorstwie, jakie stosuje si¢
$rodki i metody. Ta inicjatywa zostala
przyjeta z wielkim uznaniem przez opera-
toréw bedacych juz klientami sektora i no-
wych. W rezultacie do Riese przybylo ok.
stu go$ci z r6znych krajow $wiata. Klienci
mieli okazje zwiedzi¢ przedsiebiorstwo,
pozna¢ stosowane technologie i procesy
produkeyjne, przetestowaé nowatorskie
systemy i rozwigzania proponowane przez
Comacchio. Czesto bowiem klienci zagra-
niczni, mimo Ze znaja i doceniaja produkt
finalny, nie znaja codziennej praktyki,
jaka stoi za realizacja tych maszyn, a ktéra
rozpoczyna si¢ od projektu i wyboru kom-
ponentéw i rozwigzan technicznych az po
zarzadzanie w fazie produkeji, poprzez
dobra, elastyczng strukture organiza-
cyjna, zdolng interpretowac i odpowiada¢
W pore na wymagania rynku.

Interesujaca i warta odnotowania jest
réznorodno$¢ maszyn eksponowanych
na placu przyzaktadowym przez caty
czas trwania prezentacji. Byl to wybor
reprezentowany przez caly game wiert-
nic Comacchio, od najmniejszych z se-

rii GEO do maszyn duzych rozmiaréw,
ktore w sposob szczegolny zwrocity uwage
obecnych, jak nowa MC 1500 z silnikiem
Caterpillar i powiekszonym woézkiem,
ktéra osiaga site ciggu 15 ti jest wyposa-
zona w specjalny podajnik zerdzi wiertni-
czych, pozwalajacy na prace z zerdziami
o dtugosci do 6 m. To potezna maszyna
zdolna réwniez do wykonywania pali
z uzyciem systemu jet grouting.

Weciaz bardzo ceniona za swoje roz-
wigzania techniczne jest MC 900 GT,
nagrodzona juz w ubiegtym roku wyréz-
nieniem specjalnym na Miedzynarodo-
wym Konkursie Nowosci Samoter. Dzigki
specjalnie opatentowanemu magazynkowi
na zerdzie wiertnicze i catkowicie zauto-
matyzowanemu podajnikowi, maszyna ta
moze by¢ tatwo i skutecznie kierowana
przez jednego operatora. Okazata si¢ ona
optymalnym rozwiazaniem dla wykony-
wania otworéw dla sond geotermicznych.
Bardzo interesujgca jest tez nowa wersja
MC 400 P - wiertnica matych rozmia-
réow z oddzielng centrala hydrauliczng
o mocy 86 kW, ktdrej szczeg6lna cecha jest
mozliwo$¢ wykonania prac specjalistycz-
nych w inzynierii budownictwa cywilnego
i geotechnice, w przestrzeniach ciasnych
itrudno dostepnych, wewnatrz budynkoéw,
w suterenach i ciasnych tunelach. W nowej
wersji MC 400 P, zaprezentowanej po raz
pierwszy na spotkaniu dealeréw, maszyna
jest wyposazona w maszt teleskopowy, co
pozwala na wiercenie zZerdziami réznej
dlugosci 0d 950 do 2150 mm bez potrzeby
recznej wymiany i stosowania przedtuzek
masztu. Dzigki temu unika sie przestojow
potrzebnych na wymiane czesci, co prze-
ktada sie na oszczedno$c¢ czasu i kosztow
w wykonaniu prac.

Aby wzbogaci¢ i uzupetnié propozycje
dla klientéw przybylych na open house,
Comacchio zaproponowala zwiedzanie
niektérych placéw budowy i obejrzenie
maszyn bezposérednio przy pracy w roz-
nych $rodowiskach. Bylo to mozliwe
dzieki wspélpracy niektérych ,histo-
rycznych” klientéw przedsiebiorstwa,
ktdrzy zgodzili si¢ udostepni¢ swoje place
budowy rozrzuconych pomiedzy prowin-
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cja Treviso i Vicenza. Klienci mogli wiec
zobaczy¢ MC 900 GT w czasie wiercenia
otworow dla pomp ciepla i stwierdzi¢
osobiscie, jakie korzysci oferuje auto-
matyczny podajnik zerdzi wiertniczych,
a takze doceni¢ efekty pracy maszyny
zaréwno w fazie wiercenia, jak i wypo-
sazenia otworu. Wielkie zainteresowanie
wzbudzila tez wizyta na placu budowy
w Conegliano, gdzie w pracach nad umoc-
nieniem terenu przy uzyciu techniki jet
grouting sg aktualnie uzywane dwie ma-
szyny Comacchio: MC 1200 i MC 1500,
obie w wersji jetting. MC 1200, prawdziwy
klejnot wéréd maszyn Comacchio, zostata
szczegblnie doceniona za swojg wszech-
stronno$¢. Przybyli goscie mieli okazje
zobaczy¢ ten sam model maszyny w jej
konfiguracji dla mikropali i kotwienia,
uzywany w umacnianiu terenu na placu
budowy w Schio. To jeszcze jedno po-
twierdzenie wszechstronnosci i wielo-
funkcyjno$ci maszyn projektowanych
i produkowanych w przedsiebiorstwie
w Riese Pio.

Podsumowujac, byty to cztery dni in-
tensywnej wymiany doswiadczen pod
katem technicznym, handlowym, alei to-
warzyskim. Okazja do poznania tajnikéw
produkeji maszyn Comacchio i umocnie-
nia podstaw do wzajemnej wspoipracy
pomiedzy przedsiebiorstwem-matka
a dealerami, w nadziei na nowe rynkowe
wyzwania.
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