Projektowanie, wykonawstwo
i technologie - kompleksowe
ustugi dla sektora infrastruktury
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Rynek budownictwa infrastruktu-
ralnego jest bardzo wymagajacy.
Realizowane projekty wymagaja
doskonatego zaplanowania, do-
pracowania, logistyki. Kluczowe
w catym procesie jest zrozumie-
nie specyfiki danego projektu, aby
juz na etapie jego przygotowania
dobra¢ optymalne rozwiazania
techniczne, potaczone z ustuga-
mi i serwisami dopasowanymi do
indywidualnych potrzeb klienta.
Jednak na rynku do tej pory bra-
kowato takiego kompleksowego
podejscia. To wtasnie chce zmienic
LH Engineering. Firma LH Engine-
ering zostata powotana przez La-
farge w Polsce i jest odpowiedzia
producenta na wyzwania i potrze-
by sektora infrastruktury.

Sp. z 0.0., rozmawia MARIUSZ KARPINSKI-RZEPA, Nowoczesne
Budownictwo Inzynieryjne, zdjecia: LAFARGE

Jak w kilku stowach okreslitby Pan

rynek infrastruktury w Polsce?

Rynek budownictwa infrastruktural-
nego w Polsce jest z jednej strony bardzo
wymagajacy, a z drugiej bardzo ciekawy
i atrakcyjny biznesowo. Po kilku latach
oczekiwania na boom w budownictwie
nareszcie mozemy powiedzie¢, ze powoli
ten obszar pokazuje swoj potencjat. Nie
bedzie to na pewno tak spektakularne
otwarcie jak przed Euro 2012, ale na
pewno czeka nas interesujacych 5-10 lat
wzrostu wartosci rynku budowlanego.
Zauwazamy tez tendencje wzrostu war-
tosci ustug wykonawczych i materiafo-
wych. To bardzo dobrze, gdyz oznacza to,
ze rynek powraca do réwnowagi. Przez
ostatnie lata — wskutek stosowania kry-
terium najnizszej ceny w przetargach pu-
blicznych — wartos¢ ustug wykonawczych
i ceny materiatéw budowlanych zostaty
mocno obnizone, czesto ponizej kosztow
produkgji. Sami inwestorzy i wykonawcy
bardzo duzo sie nauczyli i widac to row-
niez w precyzyjniej opisanych przedmio-
tach zamoéwien i lepiej skonstruowanych
ofertach.

Jakie sa wyzwania i szanse na rynku?

Czy to one wptynety na decyzje o zato-

Zeniu firmy LH Engineering?

Z jednej strony klienci oczekuja naj-
wyzszej jakosci i profesjonalnej obstugi,
a z drugiej strony rynek zamoéwien pu-
blicznych, na ktérym opiera sie infra-
struktura, stawia warunek najnizszej ceny
w przetargu. Nadal tak sie dzieje, mimo
zmian w Prawie Zamoéwien Publicznych,
zobowiazujacych zamawiajacego do sto-
sowania pozacenowych kryteriow przy
wyborze oferty. Potaczenie tych dwdch
czynnikéw jest duzym wyzwaniem, ale
takze szansa. Aby takie projekty mogty
zakonczyc sie sukcesem, niezbedne jest
zrozumienie specyfiki danego zamierze-
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nia budowlanego oraz kompleksowe i in-
dywidualne podejsicie do jego realizacji.
Wtasnie w tym upatrujemy szanse dla nas.
Majac duza wiedze techniczna, mozemy
faczy¢ nasze produkty z ustugami projek-
towymi, doradztwem technicznym czy
badaniami laboratoryjnymi. Tym samym
mozemy tworzy¢ rozwiagzania techniczne,
ktore sg dopasowane do potrzeb klienta.
Whtasnie te czynniki wptynety na nasza
decyzje o powotaniu LH Engineering. To
innowacyjne podejscie do realizacji po-
trzeb klienta infrastrukturalnego. Chcemy
stac¢ sie dla naszych klientéw nie tylko
preferowanym dostawcg materiatéw bu-
dowlanych, chcemy tez by¢ dla nich part-
nerem biznesowym i technologicznym,
szukajacym optymalnych rozwiazan juz
od wstepnej fazy planowania projektu.
Naszym celem jest wspieranie klienta na
kazdym etapie realizacji inwestycji, dzie-
lac sie nasza wiedza i wykorzystujac nasz
potencjat do zwiekszenia efektywnosci
kontraktu.

Co wyroznia oferte LH Engineering na

rynku?

Wartos¢ dla klientow tworzymy
w kilku obszarach. Po pierwsze, wspot-
pracujac z generalnym wykonawca juz
na etapie przygotowywania oferty,
optymalizujemy rozwigzania projek-
towe, tak aby wygenerowac przewage
konkurencyjna. Jest to trudny proces
i wymaga skomplikowanych obliczen,
rysunkéw i koordynowania opracowan
projektowych z r6znych branz, takich jak
obiekty mostowe, oswietlenie, odwod-
nienie itd. Drugim obszarem budowania
wartosci jest przygotowywanie doku-
mentacji projektowej dla drég lokalnych
i inwestycji prywatnych. Edukujemy,
jak ukfada¢ nawierzchnie drogowa czy
parkingowa, a z kolei zaangazowanie
sprawdzonych podwykonawcéw daje



gwarancje jakosci i zapewnia poczucie
komfortu zaangazowanym w projekt
inwestorom.

Segment budownictwa drogowego

w Polsce to konkurencyjny rynek. Jak

zamierzaja Panstwo walczy¢ z silna

konkurencja?

LH Engineering taczy w sobie doswiad-
czenie projektowania i wykonawstwa
drogowego z wiedza technologiczna
o materiatach budowlanych. To pofa-
czenie wiedzy i doswiadczenia pozwala
dostarcza¢ klientom kompleksowe roz-
wigzania na kazdym etapie inwestycji.
Propozycje zawarte w przygotowywa-
nych przez nas dokumentacjach projek-
towych zawsze sg poparte badaniami
laboratoryjnymi i polowymi. Dzieki
temu mozemy bezpiecznie przyja¢ do
realizacji najbardziej optymalne rozwia-
zania, ktore sa faktycznie mozliwe do
wdrozenia. Dodatkowo specjalizujemy
sie w technologii nawierzchni z betonu
cementowego, co jest swego rodzaju
ekspercka dziedzing budownictwa dro-
gowego. Chcemy kreowac trendy tech-
nologiczne w tym zakresie, wsp6tpracu-
jac ze znanymi osrodkami badawczymi
i naukowymi. Jestesmy przekonani, ze
kompleksowos¢ oferty oraz odpowie-
dzialnos¢ za zaproponowane rozwigza-
nia techniczne przekonaja zaréwno gene-
ralnych wykonawcoéw, jak i inwestoréw
do wspétpracy z LH Engineering.

Dziekuje za rozmowe.
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